~UAXESS 8

RESEARCHERS IN MOTION

Projekt NAUKOWIEC

PORADNIK

Jak nawigza¢ wspotprace z biznesem — 7 porad

pomocnych w pracy w tym sektorze
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Regionalnego Punktu Kontaktowego Programéw
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1. Mow jezykiem korzysci firmy: better, cheaper, faster

Jesli chcesz przekonac¢ biznes do wspotpracy, pamietaj, aby przedstawi¢ korzysci, jakie zyska firma,
ktéra wykorzysta twoje naukowe rozwigzania. Firma zrobi to dla przysztych zyskéw. Dlatego wazne
jest, zeby widzie¢ we wspotpracy mozliwos¢ zarobku firmy i szanse wyprzedzenia konkurentéw

w przysztosci. Badaj trendy, badz swiadomy potrzeb rynku, ale tez wyczuwaj, kiedy sie zmieniajg.

Pokaz atuty i warto$¢ twojej pracy naukowej, jej konkurencyjnosé i przewage. Badz gotowy
na dostosowanie technologii do wymagan rynku, bgdz otwarty na ciggte poszukiwanie dla niej
nowych zastosowan. Poznaj zasady funkcjonowania biznesu (np. co rozwija, a co niszczy rozwoj,

jakiego ryzyka finansowego i rynkowego mozna sie spodziewac).
2. Sluchaj potrzeb biznesu

Zrozumienie celéw, jakie stawia sobie biznes, korzysci, jakich naprawde oczekuje od wspétpracy
z naukowcem, to istota efektywnej kooperacji badacza z biznesem. Biznes jest nastawiony na zysk,
o wszystkim decyduje klient. Przedsiebiorcy szukajg przewagi konkurencyjnej, potrzebujg odkry¢
i nowosci, dlatego coraz wiecej firm zatrudnia naukowcéw, tworzac dziaty R&D (badania i rozwdj). To
dla ciebie szansa na rozwoj kariery. Mozesz tez dotgczy¢ do ekosystemu parku naukowo-

technologicznego i w ten sposéb pokazaé sie biznesowi.
3. Czas w bhiznesie biegnie znacznie szybciej

Czas w biznesie ptynie szybciej niz na uczelni. Technologia i oczekiwania klientdow zmieniajg sie
bardzo szybko. Biznes musi mie¢ gotowe rozwigzania w momencie, kiedy klient bedzie gotowy z
nich skorzysta¢, ale zanim zaoferuje je konkurencja. Kluczowe jest to, aby wstrzeli¢ sie w swoje 5
minut. Naukowcy czesto pracujg nad pewnymi rozwigzaniami przez lata. Niektére z nich mogg by¢
zastosowane w biznesie. Wazne jest jednak odpowiednie zgranie w czasie. Innowacyjne technologie
majg bardzo krétki cykl zycia — istniejg na rynku czasami tylko kilkanascie miesiecy, a nastepnie sg
zastepowane przez kolejne, bardziej zaawansowane rozwigzania. Naukowiec musi zdawaé sobie
sprawe, ze jezeli jego technologia jest atrakcyjna rynkowo w danym momencie, to jej czas moze

mina¢ szybciej, niz sie wydaje.

4. Patent to narzedzie pomnazania zyskéw — traktuj go jak inwestycje, a nie osiagniecie

naukowe

Patent to twoj kapitat. Zdobgdz wiedze dotyczgcg praw witasnosci. Dowiedz sie, co i kiedy jest
wlasnoscig naukowca, a co uczelni.? Czy w danym przypadku prawa witasnosci mogg zostaé
uregulowane — np. na jakich zasadach i czy moze by¢ w danym przypadku zastosowana licencja?
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Warto wiedzie¢, gdzie mozna by¢ elastycznym, a co wymaga ustalen prawnych w tym zakresie.
Nalezy zatem wczesniej odrobi¢ pewng lekcje i dowiedzie¢ sie wiecej na temat tego, czym jest

wiasnosc intelektualna oraz jaka jest réznica pomiedzy wtascicielem a tworca technologii.
5. Uwazaj na dane poufne, zabezpiecz siebie i swoje know-how

Naukowiec, rozmawiajgc z przedsiebiorcg, musi pamieta¢ o ochronie swojego rozwigzania. Jezeli
rozmowy wchodzg na bardziej zaawansowany etap, warto podpisa¢ umowe o zachowaniu poufnosci
(tzw. NDA — skrot od non-disclosure agreement). Warto tez oméwi¢ z rzecznikiem patentowym,
co i kiedy moze byé przedmiotem patentu i czy rozwigzanie nie narusza innych patentow

na konkretnych rynkach.
6. Zasiegnij rady rzecznika

Rzecznik sprawdzi, czy dane rozwigzanie nie jest chronione na rynkach, na ktérych chce
je zastosowac¢ naukowiec przedsigbiorca. Doradzi, jak najlepiej chroni¢ know-how, przypomni

o terminach dokonywania optat i pomoze przygotowac plan ochrony.
7. Zachowaj odpowiednig kolejno$é — najpierw ochrona, potem publikacja

Przed dokonaniem zgtoszenia patentowego nie mozemy publicznie prezentowaé rozwigzania.
Dotyczy to zaréwno targéw, konferencji, jak i publikacji. Najpierw zgtoSmy rozwigzanie w urzedzie
patentowym, od tego momentu bedzie ono chronione i przypisane do twércy i wtasciciela praw, a
nastepnie mozemy rozmawia¢ o nim publicznie. Poza rzecznikiem peinej porady w tym zakresie
udzielajg biura transferu technologii funkcjonujgce na uczelniach i specjalisci zatrudnieni w parkach
naukowo-technologicznych. Ich zadaniem jest ufatwienie i prawne zabezpieczenie procesu

wdrozenia na rynek rozwigzan tworzonych przez naukowcoéw.
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